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【本報綜合報導】在

河南許昌市對外貿易綜

合服務中心的跨境電商

平台上顯示，每兩秒鐘

就有一頂許昌髮製品銷

往世界上120多個國家

和地區，據統計全球每

10頂假髮中，就有6頂

來自許昌。坐擁4000

多家髮製品相關經營企

業的許昌市佔據全國髮

製品行業的半壁江山，這裏已成為世界最大的髮

製品集散地和出口基地。去年首11個月，許昌髮

製品出口總額已突破130億元人民幣。今日之曹

魏故都許昌，正在用一種新的方式，在國際上書

寫著她新的「頂上藝術」傳奇。

孔祥鋒是許昌一家髮製品有限公司的負責

人，他十四五歲時就跟隨父親走街串巷地收頭

髮，足跡遍及大半個中國，遠達西南雲貴川一

帶。孔祥鋒現在經營的髮製品廠僱用了300餘

人，每年產值超過3000萬人民幣，為周邊40

歲至60歲的中老年婦女提供家門口就業機會。

如今的許昌，髮製品行業直接從業人口超過30

萬，幾乎每個人都能和假髮產業或多或少搭上

關係，或是生產廠家、或是經銷商還是網店店

主，就連農婦都會在零散時間做一些假髮鈎織

的手工活兒，掙錢補貼家用。

 上世紀90年代初，現代假髮製造業由韓國傳

入中國，許昌依託原材料集散地的優勢，為韓

國的假髮企業供應檔髮（經初步處理、分檔的

人髮）原材料。由於許昌人質樸的品質，把質

量看的比生命還重，許昌的檔髮製品被青島的

外貿部門視為免檢產品。

 「在做生意的過程中，我逐漸意識到，自

己幹的全是向外商提供原材料的粗加工，掙的

只是一點兒可憐的辛苦錢。外商把我們提供的

檔髮喻為『黑金』，經精加工製成假髮頭套，

身價一下翻了幾十倍，甚至上百倍。自己辛辛

苦苦原來都是『為他人作嫁衣』，我感覺很憋

氣，當時就想許昌交通便利，人髮資源豐富，

我們為什麼不能自己造假髮賺大錢？」許昌另

一家髮製品企業創始人鄭有全回憶說。

 艱難困苦，玉汝於成。於是鄭有全帶領當時

數十名員工克服了種種困難和阻力，一一打破

外商設置的設備、技術等諸多壁壘，造出了假

髮製作的關鍵設備─三聯機，掌握了「檔髮─

色髮─工藝髮」的一整套工藝技術，實現了一

個個重大突破。

 「這裏要特別說一下三聯機。」鄭有全說：

「當時，我只是在青島一家中韓合資企業銷檔

髮時見過，其外觀和家用縫紉機相仿，但對其

內部構造、機械原理等一無所知。我們費盡周

折，從當地請到一位退休師傅，他文化不高，

只是憑記憶和實踐經驗，耗時數十天繪出三聯

機構造圖紙。用這份圖紙，我們在1990年底

造出三聯機樣機；與此同時，一撥人馬學習三

聯機操作技術的事情也進展順利。消息傳到青

島那家合資企業，外商大為震驚，派人星夜趕

到許昌，表示願意出高價購買我們包括三聯機

在內的全部設備，並表示如果我們答應，會在

以後的貿易往來中給與種種優厚待遇，否則將

中斷一切業務往來。這一要求被我當場斷然回

絕。」掌握假髮製造技術，同樣是一道關隘。

假髮製作工藝相當複雜，有數十道工序。「我

們三次高薪聘請師傅言傳身教，連續近20個晝

夜『泡』在車間裏擺弄盆盆罐罐，和化學製劑

打交道，反覆演練過酸、染色。我日夜泡在車

間搞實驗，不到20天接連泡壞3雙皮鞋，總算

掌握了7種色號的漂染技術。歷盡艱辛終於在

1991年10月造出許昌第一代、並被外商認可的

『七彩秀髮』，實現了由原材料到產成品的跨

越。」鄭有全回憶。

古都煥髮商機 年出口破百億

告別動盪的2022年，迎來難以預測的2023

年。以《經濟學人》為代表，全球多家智庫、

媒體、專家認為2023年全球最大的風險之一是

台海。確實，2023年有許多不利台海穩定的因

素，當中美國是最主要的風險源，原因有三：

 一是共和黨控制國會。1月份新國會開啟

後，將會力推「台灣政策法案」。這個過程也

會對台海造成嚴重衝擊。當然它成案難度很

大，畢竟共和黨只是微弱多數，會有跑票的可

能性，參議院也會阻擋。二是2023年美國進

入大選季。各候選人都要對中國顯示強硬立場

以迎合民意，也會紛紛竄訪台灣。民主黨不管

是拜登連任還是其他人參選，也都會如此。兩

黨會比拼誰更強硬，最好的議題就是台灣。三

就是共和黨籍眾議長麥卡錫早就宣稱要竄訪台

灣，假如今年成行，將會產生難以想像的後

果。

 此外，俄烏衝突演進，會有幾種情況：一是

俄烏衝突結束，美國騰出手來全力對付中國。

二是俄烏衝突升級，美國更深捲入，對中國會

尋求合作。三是俄烏衝突續入僵局，美國對華

政策維持不變。

 第三就是台灣地區也進入選舉季。民進黨會

主打「芒果乾牌」，配合美國激化兩岸關係。

國民黨也要在台灣問題上表現得更加強硬。如

果民調國民黨領先，兩岸會有放緩的氛圍，如

果民進黨領先，則會更加緊張。

 美議員或繼續竄訪台灣
 與上述因素形成對比的是，大陸才是維護台

海穩定的最核心因素。

 大陸正在全力聚焦民生和經濟發展，展望今

年經濟會有更出色的表現，有助世界經濟的復

甦，有助國際貿易和區域經濟的繁榮。而從大

歷史的角度，中國式現代化的實現已到關鍵時

期，這是最大的戰略目標。中國當然不希望受

到任何因素的衝擊。

 從根本上講，兩岸的結構性因素決定了台海

形勢走向。

 第一，大陸從來沒有放棄和平統一，而且

仍然認為和平統一是最佳的方式。非和平方式

只是最後的選項。對於大陸而言，解決台灣問

題，實現祖國完全統一，是實現中華民族偉大

復興的必然要求。也就是說要能實現一加一大

於二、代價最小的效果。能夠做到這一點的只

有和平統一。和平統一，一是可以確保兩岸幾

十年艱辛的經濟發展成果能夠保留，也給繼續

發展創造了條件；二是不影響中美和中歐的關

係；三是對於實現中華民族偉大復興後的中國

如何與全球相處奠定了基礎。

 所以大陸會全力推動和平統一，這既有經濟

上的優勢，也有軍事上的優勢。經濟優勢包括

目前有數百萬台灣民眾在大陸工作生活，這都

是勞動力。台灣地區一共有逾千萬勞動力，只

要加大推動兩岸合作、支持台灣同胞在內地發

展的力度，台灣當局對抗的空間就會越小。軍

事優勢包括有足夠的能力將美國軍事干預排除

在外，這種優勢已經越來越明顯。

 第二，美國的全球戰略沒有改變：即維持自

己的霸主地位和美元霸權地位。

 首先，對於台灣，它要麼發揮遏制大陸的

作用，要麼發揮交易的作用。美國一直用台灣

來干擾和遏制大陸的發展，但事實已經證明，

雖然也有效果，但不決定大局。中國崛起勢不

可當。美國上下早晚會意識到這一點。現在它

們仍然認為憑藉自己的實力，加上自己手中的

「台灣牌」，是可以遏制中國的。這包括打科

技戰、貿易戰等。並不僅僅是靠台灣。目前貿

易戰已經證明基本無效，假如很快證明科技戰

也無效的時候，美國最終會走向和中國談判和

交易。

 因為對美國而言，台灣問題畢竟是中國核心

利益的核心，拿中國的東西和中國交換是一本

萬利。美國本質上是一個務實的國家，可以拋

棄任何對自己不利的國家和盟友。阿富汗只是

其中一例。

 大陸牢牢把握統一主導權
 其次，美國如何對大陸打「台灣牌」，是

從維持它全球霸主地位的戰略角度來看的。所

以它一方面要遏制中國，但另一方面也不能和

中國徹底攤牌。中美一旦攤牌，即使中國被打

敗，美國也必將受到重創，那麼其他國家如日

本、俄羅斯和歐洲則成為最大的受益方，此時

的美國也就沒有能力應對這些國家的挑戰，就

會喪失它的全球霸主地位。美國就是利用歐洲

列強互相殘殺而崛起的，它當然不會讓這一幕

在自己身上上演。

 所以一旦美國意識到遏制中國不會成功，

就會轉向和中國談判，並在這個過程中把「台

灣牌」利益最大化。因為只要美國同意大陸統

一台灣，在許多重要政策上便會得到中國的支

持。比如美國在東亞和西太平洋的地位、中美

貿易逆差、美國國債，以及其他美國關心的國

際問題：朝鮮與伊朗的核問題、氣候變化、全

球產業鏈和供應鏈的穩定等。簡單講，美國是

要以低成本、利用台灣謀取到最大的利益，而

不是為了台灣利益犧牲自己的利益。

 至於台灣，真正的「籌碼」只有兩個。一是

美國的支持。二是知道大陸並不想要一個打爛

的台灣。但是美國的支持是有條件的，即台灣

的行為必須服從美國的利益需要。美國不想和

中國攤牌，台灣自然也不敢跨紅線。

 所以兩岸這些結構性因素決定了目前仍是

統一前的歷史時期，台海會一直風波不斷但一

定會鬥而不破。大陸在這個過程一定會按自己

的節奏推進統一，美國則會按照自己的利益進

行應對，最終實力決定一切。兩岸實現和平統

一，歷史和時間都站在大陸一方，這對整個世

界也都是好事。

社論：美國是台海穩定的最大風險源

○ 專精室內外裝修 ○

˙隔間加建，廚房浴室翻新
˙各種地板瓷磚
˙室內外油漆
˙水電工程安裝及維修
˙更換熱水爐

龍騰裝修

聯繫人：吳師傅   469-408-3772
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